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(0)1l, DEFINE TU ; POR QUE?



( ESTILO DE VIDA )

® ;. Mas salud?
® ;. Mejor casa?
® ;. Mejor carro?

DESARROLLO FINANCIERO

‘jINFINITY




& RFinimy DESARROLLO PERSONAL

Escrinbe tusRAZONES

poderosas y revisalas
TODOS |osDIAS

cCOmo te gustaria que te recuerden?

cEn qué eres bueno?

cComo te gustaria ayudar a los demas?

DR Glesss (12
ME MESES MESES MESES
SRS ———

cQué te gustaria cambiar HOY en tu vida?
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@20 ESTABLECE TU HORARIO
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TU ERES TU PROPIO JEFE




CREA IDENTIFICA RECUERDA

De tu negocio un habito y El dia de presentacion vy Que el cumplimiento de tus
hazlo a diario. capacitacion del equipo. mMetas estan relacionadas a
las horas productivas en el
NegocCio.




<‘IINFINITY

2

fw
@30 HAZ TU LISTA DE CONTACTOS
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CONFIANZA ACTITUD PERFIL CS

NOMBRE TELEFONO

96585632 X

IS4925 545
749565 235

- Familia - Clientes
- Amigos - Proveedores
- Ex - Lista sin fin.
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TIBURON DELFIN  BALLENA ERIZO

- Concreto - Divertido l0s demas - Ecéptico

- Enfocado - Am'guﬁo - Ayuda a - Desconfiado
- Resultados - Sociabl

e - Pasivo - Ver para creer




LISTA INMEDIATA DE RESCATE

Piensa minimo en 30 nombres
que estarian dispuestos a
rescatarte si tuvieras una

emergencia.

ApOyate con la dinamica de
familia, amigos, trabajo de un
Minuto por cada grupo.

La lista es nuestra materia prima,

es OBLIGATORIO hacerla.
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@40 INVITACION



Genera un ambiente de
confianza, a continuacion
pregunta siempre por la

familia y el trabajo/negocio.

ROMPER EL
HIELO

CLASIFICAR
ELTIEMPO

Juan, este miércoles,
:A QUE HORA TE DESOCUPAS?
(Espera respuesta)

;Tienes ALGO AGENDADO PARA
DESPUES?

(Espera respuesta).

Ya, 05:30 nos juntamaos en

Hay una propuesta que quiero
hacerte y estoy seguro que te
va a interesar.

CREAR
EXPECTATIVA
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TIPS PARA LA LLAMADA

e Ol SE NATURAL

02 CON URGENCIA

03 SE HONESTO

O4% CON POSTURA

Mejora tus llamadas
escuchando el
AUDIO DE LLAMADA EFECTIVA
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05, ACOMPANAMIENTO



COMPROMETETE A APRENDER

HACIENDOLO.

TU OBJETIVO ES APRENDER A DAR
LA PRESENTACION Y iNO
INTERRUMPIRI

YO TE ACOMPANO EN 5

PRESENTACIONES Y TU HACES LA )
OTA. INDEPENDIZATE LO ANTES POSIBLE,

Y TUS RESULTADOS CRECERAN
IEXPONENCIALMENTE!
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CONDUCTAS EN LA

PRESENTACION /

EDIFICA.

LOGRA UN AMBIENTE
PROFESIONAL.

ESTE ES UN NEGOCIO
SERIO, TEN POSTURA.
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05, INVOL

UCRAMIENTO
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IMPORTANTE

- Asiste y - Autocapacitate con los -No se trata que tu
PROMUEVE todos audios del negocio, libros estés en los eventos,
los eventos del y seminarios. se trata de CUANTOS
equipoy la empresa. de tu equipo ESTAN
CONTIGO.

En este NEGOCIO
el que mas promueve
es el gue MAS COBRA.







